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SMART PRODUCTION

KREDIT UND LEASING VOM BRANCHENSPEZIALISTEN

PRAZISE FINANZIERUNGEN
FUR DEN MITTELSTAND

Die Gefa Bank ist ein spezialisierter herstellerunabhangiger Objektfinanzierer,
der seit rund 75 Jahren Investitionen des deutschen Mittelstands in Maschinen
und Anlagen ermoglicht. Anlasslich eines Besuchs beim Kooperationspartner
Mitsubishi Electric erldutert Jan Laupsien (rechts im Bild), Leiter International
Vendor Management im Kompetenzcenter Industriegliter der Gefa Bank,
wie mal3geschneiderte Finanzierungslosungen Betriebe bei der Anschaffung
effizienterer und nachhaltigerer Produktionsmaschinen unterstiitzen und
den Weg zu mehr Nachhaltigkeit ebnen.

Herr Laupsien, wie unterstiitzt die Gefa Bank den deutschen
Mittelstand in seinen Finanzierungsvorhaben?

Wir blicken auf eine fast 75jdhrige Unternehmensgeschichte
zuriick und verfiigen iiber langjéhrige Erfahrungen in diversen
Branchen, u.a. in der Produktionsindustrie. Unsere Stirke liegt
seit jeher darin, dass wir nicht nur tiber Finanzierungsexpertise
verfiigen, sondern auch iiber Objekt- und Markt-Know-how.
Dazu stehen wir in regelméfiigem Kontakt vor Ort mit Herstel-
lern, Héandlern und investierenden Unternehmen. So verstehen
wir sehr genau, was unsere Kunden benétigen, kennen ihre wirt-
schaftliche Situation und kénnen hierfiir mafigeschneiderte
Leasing- oder Kreditldsungen anbieten. Dariiber hinaus haben
wir langjahrige Erfahrung in der Zusammenarbeit mit diversen
Forderbanken wie der KFW oder der EIB. Der Zugang zu staat-
lichen Fordergeldern und -zuschiissen spielt eine entscheiden-
de Rolle dabei, wettbewerbsfdhig zu bleiben. Diese Programme
ermoglichen es Unternehmen, finanzielle Unterstiitzung fiir
Investitionen in effiziente Maschinen und Technologien zu
erhalten, die beispielsweise ressourcenschonender und energie-
effizienter arbeiten. Sie sind somit auch ein wichtiger Schritt in
Richtung einer nachhaltigen Zukunft.

Nachhaltigkeit ist ein wichtiges Stichwort. Unternehmen
miissen heute mehr denn je in effiziente und klimaschonende
Technologien investieren. Wie hilft die Gefa Bank in diesem
Prozess?

Um wirtschaftlich Schritt zu halten, ist es in der Tat von ent-
scheidender Bedeutung, dass Unternehmen in modernste Ma-
schinen investieren. Diese arbeiten genauer, ressourcenscho-
nender und energieeffizienter - oftmals auch deshalb, weil sie
beispielsweise mehrere Produktionsschritte hintereinander

01 pie Gefa Bank arbeitet mit Partnern wie z.B. Mitsubishi Electric
zusammen, die groBen Wert auf Nachhaltigkeit und CSR legen

02 pie Wuppertaler Bank méchte Treiber fiir die Transformation der
Wirtschaft sein — mit Finanzierungslésungen, die Investitionen in
nachhaltige Technologien méglich machen

durchfiihren kénnen. Der Weg dorthin kann jedoch oft komplex
sein, und hier kommt die Gefa Bank ins Spiel. Wir haben als
Finanzierungsinstitut fiir den Mittelstand einen gesellschaft-
lichen Auftrag zu erfiillen: Wir miissen und mdchten ein wesent-
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SMART PRODUKTION

) ZUGANG ZU EFFIZIENTEREN UND
PROFITABLEREN MASCHINEN

Gewinner unserer Kooperation mit der Gefa
Bank sind die Kunden, denn gemeinsam er-
moglichen wir ihnen den Zugang zu effizienteren
und profitableren Maschinen. Zusatzlich ist von
Vorteil, dass die Gefa Bank den Maschinenmarkt
kennt und die Maschine selbst mit ihrer hohen
Wertbestandigkeit als Sicherheit fiir die
Finanzierung dient.

Hans-Jiirgen Pelzers, Vertriebsleiter Erodiersysteme,
Mitsubishi Electric Europe B.V.

licher Treiber fiir die Transformation der Wirtschaft sein - mit
Finanzierungslésungen, die Investitionen in nachhaltige Tech-
nologien mdéglich machen. Dabei geht es dann nicht nur um die
klimaschonende Produktionsmaschine. Auch Auf-Dach-Photo-
voltaik-Anlagen fiir die eigene Stromproduktion oder kosten-
sparende Lichtcontracting-Losungen fiir den Einsatz von LEDs
haben wir in unser Finanzierungsportfolio integriert. An dieser
Stelle hilft uns auch der Schulterschluss mit Herstellern und
Héndlern, mit denen wir gemeinsam zukunftsfahige Losungen
entwickeln.

Wie trégt eine solche Partnerschaft zur Férderung von
Nachhaltigkeit und CSR bei? Konnen Sie uns hierfiir ein

Beispiel geben?

Sicher: Wir sind heute zu Besuch in Ratingen, wo Mitsubishi

Electric sein europdisches Headquarter hat. Mitsubishi ist einer
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unserer langjdhrigen Partner, der - wie wir - grofien Wert auf
Nachhaltigkeit und CSR legt. Seine Maschinen passen gut zu
unseren Finanzierungskonzepten, da sie immer stédrker auf
Effizienz und Nachhaltigkeit ausgerichtet werden. Heute hat
mir Hans-Jiirgen Pelzers die neuesten Entwicklungen bei den
Mitsubishi Drahterodiermaschinen vorgestellt. Die hier verbau-
te intelligente Technologie arbeitet nicht nur héchst prézise,
sondern ist auch auf einen geringeren Energieverbrauch und
weniger Verschleifs und Wartung ausgelegt. Fiir den Kunden
bedeutet dies, dass seine Produktionsprozesse nachhaltiger
und wirtschaftlicher werden. Genau solche Losungen méchten
wir gemeinsam mit unseren Partnern férdern. Ein weiterer
Vorteil ist, dass wir die Werthaltigkeit und Langlebigkeit dieser
Maschinen sehr gut kennen, dies bei der Kreditentscheidung
mit einfliefSen lassen und somit sehr schnell iiber die Finanzie-
rung entscheiden kénnen.

Wie erhalten Interessenten eine Finanzierung
der Gefa Bank?

Wir verfiigen bundesweit tiber ein dichtes Netz an Firmenkun-
denberatern, die optional auch ihre Kunden vor Ort besuchen.
Kontaktmdglichkeiten werden auf der Homepage der Gefa Bank
angegeben - alternativ besteht dort auch die Méglichkeit zur
Online-Kalkulation von Kredit- oder Leasingraten fiir den indi-
viduellen Maschinenwunsch. Dariiber hinaus sind wir auf
Messen wie zum Beispiel der Intec, AMB oder EMO zu finden.
Dort stehen unsere Spezialisten den Firmenkunden fiir Bera-
tungsgesprache zur Verfiigung. Da die Gefa Bank auch mit
Herstellern und Héndlern kooperiert, besteht zudem die Mog-
lichkeit - wie im Fall von Mitsubishi Electric - direkt mit dem
Kaufangebot fiir eine Maschine einen Finanzierungsvorschlag
zu erhalten. Das geht iibrigens auch auf europdischer Ebene,
weil wir in das Netzwerk der Societe Generale Equipment
Finance eingebunden sind. Aktuell begleiten wir so beispiels-
weise Geschifte von Mitsubishi Electric in Spanien, unterstiitzt
durch unseren Vendorbetreuer Deniz Deveci.
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